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فهرست مطالب
درباره‌ی‌ما•

و‌میشنویژن‌•

•SWOT

شرح‌کلی‌کسب‌و‌کار•

منابع‌انسانی‌مورد‌نیاز•

سازمان‌کسب‌و‌کار•

طرح‌های‌عملیاتی•

طرح‌های‌بازاریابی•

استراتژی‌توسعه•

طرح‌های‌مالی•

خلاصه‌مدیریتی•
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فروشگاه‌لوازم‌ورزشی‌‌آنلاین•

با‌بهترین‌کیفیت•

با‌کمترین‌قیمت•

تنوع‌بالا•

قابلیت‌کاستومایز•

ارسال‌های‌گوناگون•

درباره ی ما



VISION - MISSION

قابل‌اعتماد•

اراده‌بالاترین‌کیفیت‌با‌کمترین‌هزینه•

بستر‌آنلاین•

لباس‌ورزشی‌،‌گرمکن‌ها‌،‌توپ‌فوتبال:‌محصولات‌•

ی‌در‌چشم‌انداز‌ما‌،‌تبدیل‌شدن‌به‌بزرگترین‌واردکننده‌لوازم‌ورزشی‌به‌ایران‌و‌اصلی‌ترین‌فروشگاه‌لوازم‌ورزش•
.استایران

.ماموریت‌ما‌،‌ارائه‌با‌کیفیت‌ترین‌لباس‌ورزشی‌با‌هزینه‌ای‌مطلوب‌به‌مشتری‌است•
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SWOT
:قوت‌نقاط‌•

قیمت‌ارزان‌تر‌نسبت‌به‌دیگران‌،1.

کیفیت‌بالای‌محصولات‌نسبت‌به‌قیمت‌2.

کاستومایز‌کردن‌محصول3.

:‌نقاط‌ضعف‌•
نداشتن‌تجربه‌کافی‌،‌1.

نداشتن‌سایت‌مناسب‌و‌قوی‌،2.

نداشتن‌انبار‌یا‌مکانی‌برای‌لباس‌ها‌و‌تعداد‌کم‌افراد3.

ناتوانی‌در‌وارد‌کردن‌لباس‌به‌طور‌مستقیم‌از‌کشور‌مبدأ4.

:‌فرصت‌ها‌•
،ورزشی‌لباس‌هایخرید‌بیشتر‌مند‌شدن‌بیشتر‌مردم‌به‌فوتبال‌و‌بالطبع‌علاقه‌1.

اس‌لبیعنی‌)...‌در‌خانه‌،‌خیابان‌و‌های‌ورزشی‌جا‌افتادن‌فرهنگ‌پوشیدن‌لباس‌2.
(نیستچمن‌برای‌زمین‌ورزشی‌فقط‌و‌فقط‌

:‌تهدیدها‌•
ولویت‌در‌ا)شرایط‌اقتصادی‌بد‌و‌عدم‌توانایی‌برای‌خرید‌لباس‌ورزشی‌با‌این‌قیمت‌1.

،(‌نبودن‌خرید‌لباس‌ورزشی

داشتن‌رقبای‌نام‌آشنا2.
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تحلیل بازار

o25-15بازار‌هدف‌،‌نوجوانان‌و‌جوانان‌

oعلاقه‌مندان‌به‌فوتبال

oمحصولات‌بانوان

oتمایز‌در‌قیمت

oتمایز‌در‌کیفیت

oرقبای‌اصلی



برنامه ها

رقبا‌اصلی‌ترین‌تمرکز‌ما‌برای‌تمایز‌در‌بین•
روی‌قیمت‌هاست

ی‌از‌کاستومایز‌کردن‌نیز‌به‌همراه‌قیمت‌یک•
اصلی‌ترین‌برنامه‌های‌ما‌برای‌جذب‌

مخاطب‌است

تنوع‌بسیار‌بالا•

مهم‌برندینگ‌و‌مارکتینگ‌و‌تبلیغات‌اصل•
.ماست
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قیمت گذاری
روش‌های‌جدید‌قیمت‌گذاری•

حساس‌بودن‌جامعه‌هدف‌به‌قیمت‌ها•

هزارتومان‌کمتر20-30•

ساختار‌تخفیف‌دهی•

تخفیف‌در‌اجناس‌رو‌به‌افول•

سود‌بیشتر‌در‌محصولات‌خاص•

لباس‌های‌کلاسیک‌و‌قیمت‌بیشتر•

ساختار‌هزینه‌های‌شماره‌و‌اسم‌خاص•

کاستومایز•
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بازاریابی

خریدی‌کاملا‌آنلاین•

:ارسال‌با‌روش‌های‌انتخابی‌•

پست1.

(تهران)پیک‌2.

تی‌پاکس3.

(تهران)تحویل‌حضوری‌4.

حضور‌در‌فضای‌مجازی•

(روزانه150)فوتبالیکانال‌ها‌و‌پیج‌های‌1.

بعد‌از‌جدی‌تر‌شدن‌)سایت‌های‌ورزشی‌2.
(کار‌و‌مناسب‌بود‌دخل‌و‌خرجش

قرارداد‌بستن‌با‌مدارس‌و‌کلاس‌های‌•
فوتبال‌

9



10

سایت



طرح های توسعه

:ریسک‌ها‌•

نوسانات‌ارز1.

کاهش‌قدرت‌خرید2.

کاستومایز=‌راه‌حل‌← لباس‌کاهش‌واردات‌3.

...(جدید‌و‌رقبای‌)فضای‌عمومی‌کسب‌و‌کار‌4.

:روزنه‌های‌امید•

سهولت‌در‌واردات1.

بهبود‌شرایط‌اقتصادی2.

نسبت‌به‌پوشیدن‌لباس)‌تغییر‌افکار‌عمومی‌3.
(عمومیورزشی‌در‌اماکن‌
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خلاصه نهایی

تیمی‌با‌انگیزه‌

دوسال‌تحقیق

درک‌مناسب‌از‌بازار

قیمت‌و‌کیفیت

کمبودن‌درآمد‌حاصل‌در‌ابتدا

سود‌حاصل

دورنما

سرمایه‌موردنیاز

1
2



THANK YOU


